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Dedicatoria

Este libro esté dedicado a todos los padres del mundo,
los maestros mas importantes de un nifio.

Padre Rico, Padre Pobre

Le ayudara a...

Derribar el mito de que usted necesita tener un ingreso elevado para hacerse rico.
Desafiar la creencia de que su casa es una inversion.[]

Mostrar a los padres por qué no deberian confiar en el sistema escolar(] para la ensefianza de sus
hijos acerca del dinero.

Definir de una vez y para siempre qué es una inversion, y qué es unal obligacion.
Mostrar qué ensefiar a los hijos acerca del dinero para su futuro éxitol financiero.

"Para alcanzar la cima, desde el punto de vista financiero, usted debe leer Padre Rico, Padre Pobre.
Se trata de sentido comuUn e ingenio mercantil para su futuro financiero."

Zig Ziglar
Autor y orador de renombre mundial

"Si usted aspira a la total sabiduria interior de cémo hacerse rico personalmente, y mantenerse, jlea
este libro! Y soborne a sus hijos (si fuera necesario), para asegurarse de que también lo lean."

Mark Victor Hansen
Coautor del best sellen del New York Times Chocolate caliente para el alma

"Padre Rico, Padre Paobre, no es el tipico libro que trata acerca del dinero... es facil de leer, y sus
mensajes clave —tales como, hacerse rico requiere de enfoque y fortaleza— son realmente simples."

Honolulu Magazine

"iSolo desearia haber leido este libro cuando era joven, o mejor aun, que lo hubieran leido mis pa-
dres! Es la clase de libro del cual uno compra un ejemplar, y luego adquiere copias extra para que cada uno
de sus hijos tenga una, con la intencion de tener la chance de que se transmita como su regalo para sus
nietos, ni bien alcancen la edad de 8 6 9 afios."

Sue Brawn
Presidente de Tenant Chek of America.

"Padre Rico, Padre Pobre no se trata de como hacerse rico rapidamente. Se trata de adquirir respon-
sabilidad sobre sus asuntos financieros, y mejorar su riqueza adquiriendo la maestria en cuestiones del
dinero. Léalo si desea despertar su genio financiero."

Dr. Ed Koken

Profesor de finanzas RMIT University, Melbourne.

"Desearia haber leido este libro veinte afios atras."

Larison Clark, Diamond Key Honres

INC. Magazine's fastest growing home builder in America, 1995

"Padre Rico, Padre Pobre es un punto de partida para cualquier persona que esté buscando adquirir
el control de su propio futuro financiero."

USA TODAY.



INTRODUCCION

Existe una necesidad

¢ Prepara el colegio a los nifios para el mundo real? "Estudia intensamente y logra buenas calificacio-
nes, asi encontrards un empleo bien remunerado y con buenos beneficios", solian decir mis padres. La
meta de sus vidas era proporcionar educacion universitaria a mi hermana mayor y a mi, de forma tal que
tuviéramos la mayor chance de éxito en nuestras vidas. Cuando finalmente, en el afio 1976, obtuve mi di-
ploma en contabilidad en la Universidad del Estado de la Florida —graduada con honores, entre los prime-
ros de mi clase— mis padres habian alcanzado su meta. Era el logro que coronaba sus vidas. De acuerdo
al "Plan Maestro", fui contratada por una firma contable de primera linea, deseando desarrollar una gran
carrera y retirarme a una temprana edad.

Michael, mi esposo, siguié un camino similar. Ambos proveniamos de familias muy trabajadoras, de
modestos recursos pero alta ética de trabajo. Michael también se gradud con honores, y lo hizo dos veces:
primero como ingeniero, y luego en la escuela de leyes. Fue contratado rapidamente por un estudio legal
especializado en leyes de patentes, en Washington D.C., y su futuro parecia brillante, con el sendero de su
carrera bien definido, y una jubilacion temprana garantizada.

Aunque hemos sido exitosos en nuestras carreras, estas no se desarrollaron tal como esperabamos.
Ambos hemos cambiado de puestos de trabajo varias veces —por razones oportunas— pero no existen
planes legales de pension establecidos a nombre nuestro. Los fondos para nuestra jubilacién, crecen sola-
mente a través de nuestras contribuciones individuales.

Michael y yo tenemos un matrimonio maravilloso con tres hijos estupendos. Mientras escribo esto,
dos estan en la universidad, y el otro recién comenzando el ciclo superior. Hemos gastado una fortuna para
asegurarnos de que nuestros hijos reciban la mejor educacion disponible.

Un dia, en el afio 1996, uno de mis hijos volvié desilusionado del colegio. Estaba aburrido y cansado
de estudiar. "¢ Por qué tengo que pasar tanto tiempo estudiando temas que jamas voy a utilizar en mi vida
real?" protesto.

Respondi sin pensar, "porque si no logras buenas calificaciones, no vas a ingresar a la universidad".
"Més alla de que vaya o no a la universidad, yo voy a ser rico", replico.

"Si no completas tus estudios universitarios, no podras conseguir un buen empleo”, respondi con una
ligera sensacién de panico y preocupacion maternal. "Y sin un buen empleo, ¢ como planeas hacerte rico?"

Mi hijo ri6 desdefioso y sacudio su cabeza lentamente con cierto aburrimiento. Anteriormente, ya
habiamos sostenido muchas veces esta conversacion. El bajé la cabeza y puso sus ojos en blanco. Mis
palabras de sabiduria materna estaban cayendo en oidos sordos una vez mas.

Si bien era inteligente y determinado, siempre habia sido un joven educado y respetuoso.

"Mami" empezd. Habia llegado mi turno de recibir una leccién. "jPonte al dia! Mira a tu alrededor; las
personas mas ricas no se hicieron ricas a causa de su educacién. Mira a Michael Jordan, o Madonna. Inclu-
so Bill Gates, que abandoné la universidad de Harvard, y fundé Microsoft; él es hoy uno de los hombres
mas ricos de los Estados Unidos, y esta aun en sus 30 afios. Hay un lanzador de baseball que gana mas de

4 millones de ddlares al afio aunque su coeficiente mental ha sido etiquetado como “dudoso'.

Hubo un largo silencio entre los dos. Cai en la cuenta de que le estaba dando a mi hijo el mismo con-
sejo que me habian dado mis padres. El mundo a nuestro alrededor habia cambiado, pero el consejo no.

Acceder a una buena educacién y lograr calificaciones altas ya no asegura el éxito, y nadie parece
haberlo notado, excepto nuestros hijos.

"Mami" continud, "no quiero trabajar tan arduamente como tu y papa lo hacen. Ustedes ganan mucho
dinero, y vivimos en una casa enorme, repleta de “juguetes'. Si sigo tu consejo, acabaré igual que td, traba-
jando mas y mas, tan soélo para pagar mas impuestos y acabar endeudado. Ya no existe la seguridad de un
empleo; ya he oido todo acerca de reducciones y reajustes empresariales. También sé que los graduados
universitarios hoy en dia ganan menos de lo que ganabas tu cuando te graduaste. Mira a los doctores. No



estan ni cerca de ganar tanto dinero como ganaban antes. Sé que no puedo confiar en el Sistema de Segu-
ridad Social o las pensiones de una compafiia para mi jubilacion. Necesito nuevas respuestas.”

Tenia razon. El necesitaba nuevas respuestas, y yo también. Los consejos de mis padres pueden
haber funcionado con personas nacidas antes de 1965, pero pueden resultar desastrosos para aquellos
nacidos en este mundo rapidamente cambiante. Ya no le puedo decir simplemente a mis hijos: "Ve a la
universidad, obtén buenas calificaciones, y busca un trabajo seguro y permanente."

Descubri que tenia que buscar nuevas formas para guiar la educacién de mis hijos.

Tanto como madre o como contadora, he estado preocupada por la falta de educacién financiera que
reciben nuestro hijos en los colegios. Muchos jévenes de hoy en dia tienen tarjetas de crédito antes de ter-
minar el ciclo superior —aunque jamas hayan asistido a un curso sobre el dinero, o cémo invertirlo— y que-
dan solos para comprender cémo funcionan los intereses compuestos en las tarjetas de crédito. Puesto de
forma simple, sin alfabetizacion financiera y el conocimiento de cémo funciona el dinero, ellos no estan pre-
parados para enfrentar el mundo que los aguarda, un mundo en el cual se enfatiza el gastar antes que el
ahorrar.

Cuando mi hijo mayor, siendo estudiante de primer afio, volvié totalmente endeudado con su tarjeta
de crédito, no soélo le ayudé a destruir esa tarjeta, sino que me puse a buscar un programa que me pudiera
ayudar a educar a mis hijos en temas financieros.

Un dia durante el afio pasado, mi esposo me llamo desde su oficina. "Tengo alguien que creo deberi-
as conocer", dijo. "Su nombre es Roben Kiyosaki. Es hombre de negocios e inversor, y esta aqui solicitando
patentar un producto educacional. Creo que se trata de lo que has estado buscando.”

Justo lo que estaba buscando

Mi esposo, Mike, quedd tan impresionado con CASHFLOW, el nuevo producto educacional que Ro-
bert Kiyosaki estaba presentando, que hizo los arreglos para que nosotros dos participaramos en la prueba
de un prototipo. Como era un juego educacional, también le pedi a mi hija de 19 afios, quien era estudiante
de primer afio en una universidad local, si querria participar, y ella acepto.

En la prueba participaron cerca de quince personas, divididas en tres grupos.

Mike tenia razén. Era el producto educacional que yo habia estado buscando. Pero tenia una peculia-
ridad: su aspecto era como el del colorido panel del Monopoly, con una gigante rata bien vestida en el me-
dio. A diferencia del Monopoly, sin embargo, tenia dos sendas: una interior, y una exterior. El objetivo del
juego era lograr salir de la senda interna —a la cual Robert llamaba "Carrera de Ratas"— y entrar en la
senda exterior, también llamada "Via Rapida". Como Robert lo explico, la "Via Réapida" simulaba la forma en
gue actua la gente rica en la vida real.

Robert entonces nos definié la "Carrera de ratas".

"Si miran la vida de una persona promedio, bien instruida y muy trabajadora, hay un sendero similar.
El chico nace, y va al colegio. Los orgullosos padres estan entusiasmados porque el nifio se destaca, logra
calificaciones superiores al promedio, e ingresa a la universidad. Se gradda, puede ser que curse un post-
grado, y luego hace todo tal como fuera programado: busca un empleo o una carrera protegida y segura. El
chico encuentra ese trabajo quizas como doctor, abogado, o miembro de las Fuerzas Armadas o del gobier-
no. Generalmente, comienza a ganar dinero, empiezan a llegarle tarjetas de crédito en masa, y comienzan
las compras, si no empezaron ya.

"Teniendo dinero para quemar, frecuenta lugares donde se contacta con otros jovenes como él; y
ellos conocen gente, hacen citas, y a veces se casan . Entonces, la vida resulta maravillosa porque, ahora,
tanto el hombre como la mujer trabajan. Dos ingresos son una dicha. Se sienten exitosos, su futuro es bri-
llante, y deciden comprar una casa, un automovil, un aparato de television, tomar vacaciones y tener hijos.
Llega el feliz "paquetito”. La demanda de efectivo se hace enorme. La feliz pareja decide que sus carreras
tienen vital importancia, y empiezan a trabajar mas arduamente, tratando de obtener ascensos y aumentos.
Los aumentos llegan, como asi también otro hijo, y la necesidad de una casa mas grande. Trabajan inten-
samente, se convierten en mejores empleados, con mayor dedicacion. Vuelven a la universidad para lograr
capacidades mas especializadas para poder ganar mas dinero. Quizas busquen un segundo empleo. Sus
ingresos aumentan, pero también aumentan la categoria impositiva que les corresponde, los impuestos
inmobiliarios sobre la extensa casa nueva, sus aportes a Seguridad Social, y todos los demas impuestos. Al
recibir el abultado cheque de su salario mensual, se preguntan donde fue a parar todo ese dinero. Invierten
en algun fondo comun, y compran los articulos de primera necesidad con sus tarjetas de crédito. Los nifios



llegan a la edad de 5 6 6 afios, y se incrementa la necesidad de ahorrar para pagar los estudios, como asi
también para su jubilacion.

"Esa pareja feliz, nacida alrededor de 35 afios atras, se encuentra ahora atrapada en la "Carrera de
ratas" por el resto de su vida laboral. Ellos trabajan para los duefios de sus compaiiias; para el gobierno,
pagando sus impuestos; y para los bancos, al pagar las cuotas de su hipoteca y de sus tarjetas de crédito.

"Entonces, les aconsejan a sus propios hijos que “estudien intensamente, obtengan altas calificacio-
nes, y busquen un trabajo o carrera seguros'. No aprendieron nada acerca del dinero, excepto de aquellos
gue sacan provecho de su inocencia; y entonces contindan trabajando arduamente por el resto de sus vi-
das. El proceso se repite durante otra generacion de esforzados trabajadores. Esta es la “carrera de ratas'."

La Unica manera de salir de ella, es probar su eficiencia tanto en contabilidad como en inversiones,
probablemente dos de los temas més dificiles de dominar. Como Contadora Publica Certificada, y habiendo
trabajado en una de las firmas contables mas prestigiosas, me sorprendié que Robert hubiera logrado hacer
del aprendizaje de estos dos temas, algo divertido y excitante. El proceso estaba tan bien disfrazado, que
mientras trabajdbamos diligentemente para salir de la "Carrera de ratas”, enseguida olvidamos que estaba-
mos aprendiendo.

Pronto, la prueba de un producto se convirtié en una divertida tarde con mi hija, discutiendo cosas de
las que antes jamas habiamos hablado. Siendo contadora, jugar un juego que requeria una Declaracion de
Ingresos y una Hoja de Balance fue facil. Asi que tuve tiempo para ayudar a mi hija y a los otros jugadores
de mi mesa con los conceptos que no entendian. Ese dia, fui la primera persona y la Unica en todo el grupo
de prueba— en lograr salir de la "Carrera de ratas". Sali a los 50 minutos, pero el juego se prolongd por
cerca de tres horas.

En mi mesa habia un banquero, el duefio de un negocio, y un programador de computadoras. Lo que
me perturbé mucho fue lo poco que estas personas sabian, tanto de su contabilidad como de sus inversio-
nes, dos temas tan importantes en sus vidas. Me preguntaba cOmo manejarian sus propios asuntos finan-
cieros en la vida real. Podia aceptar que mi hija de 19 afios no entendiera, pero ellos eran adultos de, por lo
menos, el doble de su edad.

Una vez que sali de la "Carrera de ratas", permaneci las dos horas siguientes observando a mi hijay
a estos adultos pudientes y educados, arrojar el dado y mover sus marcadores. Aunque estaba contenta de
gue todos estuvieran aprendiendo tanto, me senti perturbada por lo poco que ellos sabian sobre los aspec-
tos basicos de contabilidad y simples inversiones. Tenian dificultades para comprender la relaciéon entre sus
Declaraciones de Ingresos y sus Hojas de Balance. A medida que compraban y vendian inversiones, tenian
problemas para recordar que cada transaccion podia impactar en el flujo de su dinero mensual. Yo pensé,
¢cuantos millones de personas andan por ahi en el mundo real luchando financieramente, tan sélo porque
nadie les ha ensefiado estas cuestiones?

Gracias a Dios que se estan divirtiendo y estan distraidos con el deseo de ganar el juego, me dije.
Luego de que Roben dio por finalizada la contienda, nos dejé quince minutos para discutir y criticar CASH-
FLOW entre nosotros.

El duefio del negocio, que compartia mi mesa, no estaba feliz. El juego no le gustd. "Yo no necesito
saber esto", dijo en voz alta. "Contrato contadores, banqueros y abogados para que me expliquen sobre
estas cuestiones."

A lo cual Roben replico, "¢Ha notado que existen infinidad de contadores que no son ricos? Y ban-
queros, y abogados, y corredores de bolsa y agentes inmobiliarios. Saben muchisimo, y la mayoria son
gente inteligente, pero muchos de ellos no son ricos. Dado que nuestros colegios no le ensefian a la gente
lo que saben los ricos, tenemos que hacernos asesorar por estas personas. Pero un dia usted se halla con-
duciendo por la autopista, atascado en el trafico, tratando de llegar a tiempo al trabajo, y mira hacia la dere-
chay ve a su contador atascado en la misma marafia de tréfico. Mira hacia la izquierda, y ve a su banquero.
Eso deberia decirle a usted algo."

El programador de computadoras tampoco estaba impresionado con el juego. "Puedo comprarme un
software que me ensefie esto."

El banquero, sin embargo, estaba movilizado. "Estudié esto en el colegio —es decir, la parte de con-
tabilidad— pero nunca supe como aplicarlo en la vida real. Ahora lo sé. Necesito salir de la “carrera de ra-

tas'.

Pero lo que mas me conmovié fueron los comentarios de mi hija. "Me diverti aprendiendo”, dijo.
"Aprendi muchisimo acerca de la manera en que realmente funciona el dinero, y como invertirlo."

Luego agrego6: "Ahora sé que puedo elegir una profesion por el tipo de trabajo que quiero desempe-
fiar, y no por la seguridad del empleo, los beneficios o lo mucho que me paguen. Si aprendo lo que ensefia
este juego, soy libre de hacer y estudiar lo que mi corazon desea estudiar... en lugar de estudiar algo por-
qgue las compafiias estan buscando ciertas habilidades para los trabajos. Si aprendo esto, no tendré que



preocuparme por la seguridad de un empleo o la Seguridad Social de la manera en la que la mayoria de mis
compafieros ya lo estan haciendo."

No pude quedarme y hablar con Roben después de haber jugado el juego, pero acordamos encon-
trarnos mas tarde para discutir su proyecto mas extensamente. Sabia que él queria utilizar el juego para
ayudar a otros a ser financieramente mas... ingeniosos, y yo estaba avida de escuchar mas sobre sus pla-
nes.

Mi esposo y yo concertamos una cena para encontrarnos con Roben y su esposa, en el transcurso de
esa semana. Aungue era nuestro primer encuentro social, sentimos como si todos nos hubiéramos conocido
desde hacia afios.

Descubrimos que teniamos infinidad de cosas en comudn. Cubrimos toda la gama, desde deportes y
juegos, hasta restaurantes y temas socio—econdmicos. Hablamos del mundo en permanente transforma-
cion. Pasamos una gran cantidad de tiempo conversando sobre cémo la mayoria de los norteamericanos
tienen muy poco o nada ahorrado para su jubilacion, y de la inminente quiebra de los servicios de prevision
y medicina social. ¢Les sera requerido a nuestros hijos pagar 75 millones de dolares para las jubilaciones
de la generacion post—guerra? Nos preguntamos si la gente se da cuenta de lo riesgoso que puede resultar
depender de un plan de pensiones.

La principal preocupacion de Robert era la creciente brecha entre los que tienen y los que no, tanto
en los Estados Unidos como alrededor del mundo. Siendo un empresario autoformado y autoeducado,
quien viajo por todo el mundo reuniendo inversiones, Roben podia retirarse a los 47 afios. Pero desistié de
hacerlo porque comparte la misma preocupacién que tengo yo respecto de mis propios hijos. El sabe que el
mundo ha cambiado, pero la educacion no. De acuerdo con Roben, los nifios pasan afios en un anticuado
sistema educacional, estudiando temas que nunca utilizaran, preparandose para un mundo que ya no exis-
te.

"El consejo mas peligroso que se le puede dar hoy a un nifio es, “ve al colegio, logra buenas califica-
ciones, y busca un empleo seguro’, le gusta decir. "Ese es un consejo antiguo, y es un consejo malo. Si
usted pudiera ver lo que esta sucediendo en Asia, Europa o Sudamérica, estaria tan preocupada como yo."

El cree que es un mal consejo "porque si usted quiere que sus hijos tengan un futuro financiero segu-
ro, ellos no pueden jugar con las viejas reglas. Simplemente, resulta demasiado riesgoso”.

Le pregunté qué queria significar con "viejas reglas".

"La gente como yo juega con un conjunto de reglas diferentes de las que usan ustedes", dijo. "¢ Qué
pasa cuando una corporacion anuncia una reduccién (downsizing)?"

"Despiden a la gente", dije. "Las familias son heridas. El desempleo aumenta.”

"Si pero, ¢,qué pasa con la compafiia? Particularmente con una compaiiia publica, con la cotizacion
de sus acciones en la bolsa?"

"El precio de la accién generalmente sube cuando se anuncia la reduccion”, dije. "Al mercado le gusta
gue una compafiia reduzca sus costos laborales, ya sea por automatizacion o por consolidacion de la fuerza
laboral en general.”

"Asi es", me contesto. "Y cuando el precio de las acciones sube, la gente como yo, los accionistas,
nos hacemos mas ricos. Eso es lo que quiero significar con un conjunto de reglas diferente. Los empleados
pierden, mientras que los duefios y accionistas ganan."

Roben no estaba describiendo solamente la diferencia entre empleado y empleador, sino también la
diferencié entre controlar su propio destino y entregar ese control a otra persona.

"Pero, para muchas personas, es dificil comprender por qué sucede eso", observé. "Ellos simplemen-
te piensan que no es justo.”

"Por eso es tonto decirle simplemente a un nifio, ‘tienes que lograr una buena educacion™, dijo. "Es
tonto asumir que la educacién que provee el sistema educativo preparara a su hijo para el mundo que debe-
ra enfrentar después de graduarse. Cada nifio requiere mas educacion. Una educacion diferente. Y necesi-
tan conocer las reglas. Los diferentes conjuntos de reglas.

"Existen reglas para el dinero de acuerdo con las cuales actian los ricos, y también existen reglas
con las que actla el 95 por ciento restante de la poblacion”, dijo. "Y el 95 por ciento aprende esas reglas en
su casa y en el colegio. Por eso hoy en dia es riesgoso decir sencillamente a un nifio “estudia esforzada-
mente y busca un buen trabajo’. Hoy en dia, un nifio necesita una educacién mas sofisticada, y el sistema
actualmente vigente no le brinda los elementos. A mi no me importa cuantas computadoras pongan en cada
clase, o cuanto dinero gastan las escuelas. ¢ Como podria el sistema educativo ensefiar un tema que des-
conoce?

"De manera que ¢,como ensefian los padres a sus hijos lo que la escuela no ensefia? ¢ Como ensefiar
contabilidad a un nifio? ¢No se aburririan? ¢Y como puede usted, como padre, ensefiar a invertir, cuando



usted mismo siente aversion al riesgo? En lugar de ensefiar a mis hijos a simplemente jugar a lo seguro,
decidi que era mejor ensefiarles a jugar inteligentemente."

"¢ Entonces como le ensefiaria a un nifio las cuestiones relacionadas con el dinero y todas estas co-
sas de las que hemos hablado?" pregunté a Robert. "¢ Y cémo podemos facilitar esto a los padres, espe-
cialmente cuando ellos mismos no lo entienden?"

"Yo escribi un libro sobre el tema", me contesté.
"i¢.Dénde esta?!"
"En mi computadora. Ha estado alli por afios en fragmentos fortuitos. Ocasionalmente le agrego algo,

pero nunca me he puesto de lleno como para unirlo todo. Comencé a escribirlo cuando mi otro libro se con-
virtié en bestseller, pero este nuevo nunca lo he terminado. Esté en fragmentos."

Y asi estaba, en fragmentos. Luego de leer las secciones dispersas, senti que el libro ameritaba y ne-
cesitaba ser compartido, especialmente en estos tiempos cambiantes. Nos pusimos de acuerdo para ser
coautores.

Le pregunté qué creia él acerca de la cantidad de informacidn financiera que necesitaba un nifio. Dijo
gue dependia del nifio. El supo que queria ser rico a temprana edad, y fue suficientemente afortunado de
tener como figura paterna a un hombre rico y deseoso de guiarlo. "La educacion es la base del éxito", dijo
Roben. "Y tanto como son importantes las capacidades escolares, también son importantes las capacidades
financieras y de comunicacion."

Lo que sigue es la historia de los dos padres de Roben, uno rico y uno pobre, lo cual explica las ca-
pacidades que él ha desarrollado a lo largo de su vida. El contraste entre los dos papas aporra una impor-
tante perspectiva. El libro esta respaldado, editado y compaginado por mi. Los contadores que lean este
libro, supriman el conocimiento de los libros académicos, y abran sus mentes a las teorias que presenta
Roben. Aunque muchas de esas teorias desafian los propios fundamentos de los principios contables gene-
ralmente aceptados, proporcionan una valiosa mirada hacia el interior de la senda que analizan los verdade-
ros inversores para tomar sus decisiones de inversion.

Cuando nosotros como padres aconsejamos a nuestros hijos "ir al colegio, estudiar esforzadamente y
conseguir un buen empleo”, en general lo hacemos partiendo de un hébito cultural. Eso siempre habia sido
lo correcto. Cuando conoci a Roben, inicialmente sus ideas me asustaron. Al haber sido educado por dos
padres, se le habia ensefiado a esforzarse por dos metas diferentes. Su padre instruido le aconsejé que
trabajara para una corporacién. Su padre rico le aconsejé que fuera duefio de una corporacién. Ambos pro-
yectos de vida requieren educacion, pero los temas de estudio son completamente diferentes. Su padre
altamente instruido lo alentaba a ser una persona inteligente. Su padre rico lo animaba a descubrir como
contratar personas inteligentes.

Tener dos padres le caus6 muchos problemas. El padre verdadero era el superintendente de educa-
cion para el estado de Hawai. Para cuando Roben tenia 16 afios, la amenaza de "si no obtienes buenas
calificaciones no conseguiras un buen trabajo" tenia ya poco efecto. Para ese entonces, él ya sabia que el
camino para su carrera era ser duefio de corporaciones, y no trabajar para ellas. En realidad, si no hubiera
sido por la guia sabia y persistente de un consejero de estudios superiores, Roben podria no haber ido a la
universidad. El lo admite. Estaba avido de iniciar la conformacion de su activo, pero finalmente estuvo de
acuerdo en que una educacion universitaria también lo beneficiaria.

Verdaderamente, para los padres de hoy en dia, las ideas de este libro probablemente parezcan muy
lejanas de alcanzar, o demasiado radicales. Muchos padres estan pasando por momentos ya bastantes
dificiles tratando de mantener a sus hijos en el colegio. Pero a la luz de nuestros tiempos cambiantes, nece-
sitamos, como padres, estar abiertos a ideas nuevas y audaces. Alentar a los nifios a que sean empleados,
es aconsejar a sus hijos a que paguen durante toda sus vidas mas impuestos de lo que es justo, con alguna
0 ninguna promesa de pensiones. Y es cieno que los impuestos son el mayor egreso de una persona. De
hecho, la mayoria de las familias trabajan para el gobierno desde enero hasta mediados de mayo, solamen-
te para pagar sus impuestos. Se necesitan nuevas ideas, y este libro las aporra.

Roben afirma que los ricos ensefian a sus hijos de forma diferente. Les ensefian en su casa, senta-
dos a la mesa durante la cena. Quizas estas ideas no sean las que usted elija para conversar con sus hijos,
pero de todas maneras, gracias por darles una mirada. Y le aconsejo seguir buscando. En mi opiniéon, como
madre y como Contadora Publica Certificada, el concepto de simplemente obtener buenas calificaciones y
conseguir un buen trabajo, es una idea anticuada. Necesitamos aconsejar a nuestro hijos con cierto grado
de mayor inteligencia. Necesitamos nuevas ideas y una educacion diferente. Podria ser que, decirles que se
esfuercen por ser buenos empleados, mientras a la vez se esfuerzan por ser duefios de su propia corpora-
cion de inversiones, no sea una idea tan mala.

Mi esperanza como madre, es que este libro ayude a otros padres. La esperanza de Roben, es poder
informar a las personas que cualquiera puede alcanzar prosperidad, si asi lo elige. Si usted actualmente es
jardinero o conserje, o0 aln si estd desempleado, tiene la oportunidad de educarse y ensefiarle a sus seres



queridos a cuidar de si mismos financieramente. Recuerde que la inteligencia financiera es el proceso men-
tal a través del cual resolvemos nuestros problemas financieros.

Hoy en dia estamos enfrentando cambios tecnoldgicos y globales tan o incluso mas grandes que los
gue alguna vez hayamos enfrentado. Nadie tiene la bola de cristal, pero una cosa es cierra: se avecinan
transformaciones que estan mas alla de nuestra realidad. ¢ Quién sabe lo que depara el futuro? Pero, suce-
da lo que sucediere, tenemos dos elecciones fundamentales: jugar a lo seguro o jugar con inteligencia, pre-
parandonos, educandonos y despertando en nosotros y en nuestros hijos, ese genio financiero que todos
llevamos dentro.

Sharon Lechter



CAPITULO UNO

Padre rico, padre pobre

Tal y como fuera narrado por Robert Kiyosaki

Tuve dos padres, uno rico y uno pobre. Uno, era muy inteligente y altamente instruido; habia obtenido
un doctorado y completado cuatro afios de trabajo de postgrado en un periodo inferior a dos afios. Luego,
asistio a las Universidades de Stanford, Chicago y Northwestern, para realizar sus estudios avanzados,
totalmente becado. Mi otro padre, nunca complet6 el octavo grado.

Ambos hombres fueron exitosos en sus carreras, y trabajaron arduamente durante toda su vida. Los
dos ganaron ingresos substanciales; pero uno de ellos luché financieramente toda su vida. El otro, se con-
vertiria en uno de los hombres mas ricos de Hawai. Uno fallecié dejando decenas de millones de dolares a
su familia, iglesia, e instituciones de caridad. El otro dej6 cuentas por pagar.

Ambos hombres eran fuertes, carismaticos e influyentes. Y ambos me ofrecieron sus consejos, pero
no me aconsejaron las mismas cosas. Los dos creian firmemente en la educacion, pero no me recomenda-
ron el mismo camino de estudios.

Si yo hubiese tenido tan sélo un padre, habria tenido que aceptar o rechazar sus consejos. Pero tener
dos papés aconsejandome me ofrecio la opcién de confrontar puntos de vista; el de un hombre rico, con el
de un hombre pobre.

En lugar de simplemente aceptar o rechazar a uno u otro, me encontré a mi mismo pensando mas,
comparando, y luego eligiendo por mi propia cuenta.

El problema fue que, el hombre rico, todavia no era rico, ni tampoco el pobre era pobre aun. Ambos
estaban recién empezando sus carreras, y ellos tenian puntos de vista muy diferentes acerca del tema del
dinero.

Por ejemplo, un papé diria "el amor al dinero es la raiz de todo mal". El otro, "la carencia de dinero es
la raiz de todo mal".

Siendo un joven muchacho, tener dos padres fuertes influenciAndome fue dificil. Yo deseaba ser un
buen hijo y escuchar, pero los dos papés no decian las mismas cosas. El contraste en sus puntos de vista,
particularmente en lo concerniente al dinero, era tan extremo, que creci curioso e intrigado. Comencé a
pensar por largos periodos de tiempo en lo que cada uno decia.

Mucho de mi tiempo a solas, transcurria reflexionando, haciéndome preguntas a mi mismo tales co-
mo: "¢ Por qué habra dicho eso?", y luego aplicando la misma pregunta a las afirmaciones del otro papa.
Hubiera sido mucho mas facil decir simplemente: "jAh, si, él tiene razén. Estoy de acuerdo con eso!". O
simplemente rechazar un punto de vista diciendo "...el viejo no sabe de lo que habla...". En lugar de eso,
tener dos padres a quienes amaba me obligd a pensar, y en Ultima instancia a elegir una forma propia de
pensar. Como proceso, elegir por mi mismo finalmente terminé siendo mucho mas valioso, en el largo plazo,
gue sencillamente aceptar o rechazar un determinado punto de vista.

Una de las razones por las cuales los ricos se hacen mas ricos, los pobres se hacen mas pobres, y la
clase media lucha con las deudas, es porque lo que tiene que ver con el dinero se ensefia en el hogar, y no
en el colegio. La mayoria de nosotros aprendemos de nuestros padres, acerca del dinero. Y, ¢qué puede un
padre pobre decirles a sus hijos sobre el dinero? Sencillamente, "continla en el colegio y estudia intensa-
mente". El joven podra graduarse con excelentes calificaciones, pero con un esquema mental y una pro-
gramacion financiera de persona pobre. Eso fue aprendido cuando el joven era un nifio.

El tema dinero no se ensefa en las escuelas. La escuela se enfoca en las habilidades profesionales y
curriculares, pero no en habilidades financieras. Esto explica por qué banqueros, doctores y administradores
gue se graduaron con excelentes calificaciones, puedan estar luchando financieramente durante toda su
vida. Nuestra tambaleante deuda nacional se debe en gran parte a politicos con buena formacion y oficiales
de gobierno, que toman decisiones financieras con poco o nada de entrenamiento sobre el tema del dinero.



A menudo, yo miro hacia adelante, mas alla del afio 2000, y me pregunto qué pasara cuando tenga-
mos millones de personas necesitando asistencia médica y financiera. Ellas dependeran de sus familias o
del gobierno para sostenerse financieramente. ¢Y qué va a pasar cuando los servicios sociales de salud y
las cajas de jubilacion se queden sin dinero? ¢ Cémo podra sobrevivir una nacion si lo que debe ser ense-
flado a los nifios acerca del dinero queda en manos de los padres —la mayoria de los cuales seran, o ya
son, pobres?

Dado que tuve dos padres influyentes, yo aprendi de ambos. Tuve que reflexionar sobre los consejos
de cada uno de mis papas, y al hacerlo, obtuve una valiosa percepcién de mi naturaleza interior en relacion
al poder y efecto de los propios pensamientos en la vida de cada uno. Por ejemplo, un padre tenia el habito
de decir "no puedo afrontarlo”. El otro prohibid el uso de tales palabras. El insistia en que yo dijera "¢como
puedo afrontarlo?" La primera frase es una afirmacion, mientras que la segunda es una pregunta. Una nos
deja fuera de combate, mientras que la otra nos fuerza a pensar. Mi padre envias de hacerse rico explicaria
gue, automaticamente, al decir "no puedo afrontarlo”, nuestro cerebro cesa de trabajar. Al formular la pre-
gunta "¢,cémo puedo afrontarlo?", nuestro cerebro comienza a trabajar. El no se referia a comprar todo lo
gue uno quisiera. El era un fanatico de la ejercitacion de la mente, la computadora mas poderosa del mun-
do. "Mi cerebro se pone cada dia mas fuerte porque lo ejercito. Mas se fortalece, mas dinero puedo hacer."
El creia que afirmar automaticamente "no puedo afrontarlo” era una sefial de haraganeria mental.

Aunque ambos padres trabajaban arduamente, adverti que uno de ellos, tenia el habito de poner su
mente a dormir cuando se trataba de asuntos de dinero, y el otro, tenia el habito de ejercitar su cerebro. El
resultado a largo plazo fue que, financieramente, uno de ellos se fortalecio, mientras el otro resulté debilita-
do. Esto no es muy diferente de alguien que asiste a un gimnasio a ejercitarse regularmente, versus alguien
gue se sienta en su sofa a mirar television. El ejercicio fisico apropiado aumenta sus chances de salud, y el
ejercicio mental apropiado aumenta sus chances de riqueza. La haraganeria disminuye ambas, salud y
riqueza.

Mis dos papas tenian formas opuestas de pensar. Un papa pensaba que los ricos deberian pagar
mas en impuestos para ayudar a aquellos menos afortunados. El otro decia, "los impuestos castigan a quie-
nes producen y premian a quienes no lo hacen".

Un papa recomendaba, "estudia mucho, asi encontraras una buena compafiia en la cual trabajar". El
otro recomendaba, "estudia mucho, asi encontraras una buena compafiia para comprarla".

Un papa decia, "la razon por la que no soy rico es porque los tengo a ustedes, nifios". El otro decia,
"la razén por la que debo ser rico es porque los tengo a ustedes, nifios".

Uno alentaba a hablar de negocios y dinero durante la cena. El otro prohibia que el tema dinero fuera
discutido durante la comida.

Uno decia, "cuando se trata de dinero, juega sobre seguro, no corras riesgos". El otro decia, "aprende
a manejar el riesgo".

Uno creia, "nuestro hogar es nuestra mayor inversion y nuestro mas grande activo”. El otro creia, "mi
casa es un pasivo, y si tu casa es tu mayor inversion, estas en problemas".

Ambos papas pagaban sus cuentas a tiempo, pero uno las pagaba en primer término mientras que el
otro lo hacia en ultimo.

Un papa creia en que una companiia, o el gobierno, cuidara de uno y sus necesidades. Siempre esta-
ba interesado en aumentos, planes de retiro, beneficios médicos, licencias por enfermedad, vacaciones y
otros ornamentos. El estaba muy impresionado con dos tios que fueron miembros de las fuerzas armadas y
obtuvieron una jubilacién y acreditaciones de por vida, luego de veinte afios de servicio activo. Amaba la
idea de los beneficios médicos y otros beneficios que el ejército brindaba a sus retirados. También amaba el
sistema de puestos inamovibles accesible a través de la universidad. La idea de un trabajo protegido de por
vida, y sus beneficios, parecia a veces mas importante que el trabajo en si. A menudo él decia, "he trabaja-
do duro para el gobierno, y eso me da derecho a los beneficios".

El otro papé creia en la total auto dependencia financiera. El hablaba bien claro sobre la mentalidad
de "beneficiario”, y de como estaba creando gente débil y con carencias financieras. Era bien enfatico en
relacion a ser financieramente competente.

Un papa bregaba por ahorrar unos pocos délares. El otro simplemente creaba inversiones.

Un papa me ensefié cémo redactar un curriculum vitae que dé buena impresion, a fin de encontrar un
buen trabajo. El otro me ensefiaba cémo redactar fuertes planes de negocios y finanzas a fin de crear pues-
tos de trabajo.

Ser producto de dos padres fuertes me permitié darme el lujo de observar los efectos que dos formas
diferentes de pensamiento tenian sobre la vida de uno. Me di cuenta de que las personas realmente dan
forma a sus vidas a través de sus pensamientos.



Por ejemplo, mi papa pobre siempre decia "nunca seré rico". En cambio mi papé rico siempre se refe-
ria a si mismo como rico. Decia cosas como "soy un hombre rico, y los ricos no hacen esto". Aln cuando
estaba totalmente quebrado luego de un revés financiero importante, continuaba refiriéndose a si mismo
como hombre rico. Se cubria a si mismo diciendo: "Hay una diferencia entre ser pobre y estar quebrado.
Quebrado es temporal, y pobre es eterno.”

Mi padre pobre decia también "no estoy interesado en el dinero" o "el dinero no cuenta". Mi padre rico
siempre decia "el dinero es poder".

De manera que, puede que el poder de nuestros pensamientos nunca sea medido o apreciado, pero,
siendo aun un joven muchacho, se hizo obvio para mi que debia estar conciente de mis pensamientos y de
coémo me expresaba. Noté que mi papa pobre era pobre, no por la cantidad de dinero que ganaba, la cual
era significativa, sino por sus pensamientos y acciones. Siendo nifio, y al tener dos padres, comencé a estar
agudamente atento de cuidar qué pensamientos elegiria adoptar como propios. ¢A quién debia escuchar?
¢A mi padre rico o a mi padre pobre?

Aungue ambos hombres tenian un gran respeto por la educacion y el aprendizaje, ellos estaban en
desacuerdo sobre aquello que pensaban que seria importante aprender. Uno queria que yo estudiara mu-
cho, lograra un titulo, consiguiera un buen empleo y trabajara por el dinero. El queria que yo estudiara para
convertirme en un profesional, abogado o contador, o que asistiera a la escuela de negocios para lograr un
Master. El otro me animaba a estudiar para ser rico, para entender cémo funciona el dinero, y para aprender
como tenerlo trabajando para mi. "jYo no trabajo por el dinero!" eran palabras que él repetia una y otra vez,
"el dinero trabaja para mi".

A la edad de nueve afios, decidi escuchar y aprender de mi padre rico acerca del dinero. Al hacer es-
to, elegi no escuchar a mi padre pobre, aunque fuera él quien tenia todos los titulos universitarios.

Una leccién de Roben Frost

Roben Frost es mi poeta favorito. Aunque amo a muchos de sus poemas, mi preferido es "El camino
no tomado". Uso su leccion casi a diario.

El camino no tomado
Dos caminos se bifurcaban en un bosgue amarillo,
y lamentablemente no podia recorrer ambos
siendo un solo vigjero; por largo tiempo me detuve
y contempl é uno de ellos tan | os como pude
hasta donde se perdia en la maleza.
Entonces tomé € otro, tan justo como honesto,
y teniendo quizas € mejor motivo,
ya que las pasturas estaban mas crecidas
y pedia ser recorrido
aunque quienes habian pasado por alli
las habian desgastado casi por igual realmente,
y esa mafiana ambos por igual se tendian
sobre hojas que ninguna pisada tornara ennegrecidas.

iAh, dgaré d primer camino para otro dia!

Y aun sabiendo que un camino conduce a otro,
dudé si alguna vez deberia regresar.
Y estaré diciendo esto con una vision,

en alguna parte, de aqui a épocas por venir;

Dos caminos se bifurcaban en un bosque, y yo,
yo tomé el menos transitado,



y es0 ha hecho toda la diferencia.

Roben Frost (1926)

Y eso hizo toda la diferencia.

A lo largo de los afios, he reflexionado a menudo sobre el poema de Frost. Elegir no escuchar el con-
sejo y la actitud de mi padre altamente instruido fue una decision dolorosa, pero fue una decision que mol-
ded el resto de mi vida.

Una vez que decidi a quién escuchar, comenzé mi educacion acerca del dinero. Mi padre rico me en-
sefid por un periodo de 30 afios, hasta que tuve 39. Ces6 cuando se dio cuenta que yo sabia y comprendia
plenamente lo que él habia tratado de introducir repetidamente en mi, a menudo duro, craneo.

El dinero es una forma de poder. Pero lo que es mas poderoso aun, es la educacion financiera. El di-
nero viene y va, pero si usted cuenta con la educacién acerca de como funciona el dinero, gana poder sobre
€l y puede comenzar a generar riqueza. La razon por la cual el pensamiento positivo por si solo no basta, es
porque la mayoria de la gente fue al colegio pero nunca aprendié como funciona el dinero, de manera que
pasan sus vidas trabajando por él.

Dado que soélo tenia 9 afios cuando comencé, las lecciones que mi padre rico me dio fueron simples.
Y cuando todo estaba expresado y realizado, quedaron definidas tan s6lo seis lecciones principales, repeti-
das a lo largo de 30 afios. Este libro trata acerca de esas seis lecciones, expresadas de la forma mas simple
posible, al igual que mi padre rico las expuso para mi. Estas lecciones no pretenden ser respuestas sino
pautas indicadoras. Pautas que lo asistiran a usted y a sus hijos a incrementar su riqueza, sin importar lo
gue esté sucediendo en este mundo de crecientes cambios e incertidumbre.



CAPITULO DOS

Leccion Uno

Los ricos no trabajan por dinero

"Papa, ¢ puedes decirme como hacerme rico?"
Mi padre dej6 a un lado el periddico. "¢ Por qué quieres hacerte rico, hijo?"

"Porque hoy la mama de Jimmy aparecié conduciendo su nuevo Cadillac, y ellos se fueron a pasar el
fin de semana a su casa en la playa. El invité a tres amigos, pero Mike y yo no fuimos invitados. Y nos dije-

ron que no nos invitaban porque éramos nifios pobres'.
"¢ Ellos dijeron eso?" pregunté mi padre incrédulo.
"Si, lo dijeron." Contesté con tono herido.

Papa sacudi6 su cabeza silenciosamente, empujé sus anteojos sobre el puente de su nariz y volvié a
leer el periddico. Me quedé esperando una respuesta.

Comia el afio 1956. Yo tenia 9 afios. Por algin giro del destino, concurria a la misma escuela publica
a la cual la gente adinerada enviaba sus nifios. El nuestro era un pueblo principalmente azucarero. Los
gerentes de la plantacion y otras personas influyentes del pueblo, tales como doctores, duefios de negocios
y banqueros, enviaban sus nifios a esa escuela, de primero a sexto grado. Después del sexto, sus hijos
eran enviados generalmente a escuelas privadas. Dado que mi familia vivia sobre uno de los lados de la
calle, yo concurria a ese colegio. Si hubiera vivido sobre el lado opuesto, hubiera ido a una escuela diferen-
te, con nifios de familias mas parecidas a la mia. Después del sexto grado, esos nifios y yo, iriamos a la
escuela intermedia y al ciclo superior en un establecimiento publico. No habria escuela privada para ellos ni
para mi.

Mi padre bajo el periddico, al fin. Se diria que estaba pensando.
"Bien, hijo", comenzo lentamente. "Si quieres ser rico, tienes que aprender a hacer dinero."
"¢Y cébmo hago dinero?" pregunté.

"Bueno, usa la cabeza hijo", respondié sonriendo. Lo que realmente significaba era "eso es todo lo
gue voy a decirte”, o "no sé la respuesta, no me pongas en aprietos".

Se forma una sociedad

A la mafiana siguiente, le dije a Mitre, mi mejor amigo, lo que habia dicho mi padre. Hasta donde yo
sé, Mitre y yo éramos los Unicos nifios pobres de la escuela. Al igual que yo, Mitre estaba en esa escuela
por accidente. Alguien habia trazado una muesca cuadrada en la linea que marcaba el distrito escolar, y de
esa manera nosotros terminamos adosados a una escuela con los hijos de los ricos. Nosotros no éramos
realmente pobres, pero nos sentiamos como si lo fuéramos porque todos los demas chicos tenian guantes
de baseball nuevos, bicicletas nuevas, y jtodo nuevo!

Mamad y papa nos proveian de las cosas béasicas, como comida, vestimenta y vivienda. Pero eso era
todo. Papa solia decir, "si quieres algo, trabaja por ello". Queriamos cosas, pero no habia demasiado trabajo
disponible para nifiitos de 9 afios.

"Entonces, ¢ qué haremos para hacer dinero?" pregunt6 Mitre.
"No lo sé", dije. "Pero ¢ quieres ser mi socio?"

Y asi, en la mafiana de ese sabado, Mitre se convirti6 en mi primer socio comercial. Pasamos toda la
mafiana generando ideas sobre como hacer dinero. Ocasionalmente hablabamos de como se estarian divir-



tiendo los "niflos mimados" en la casa de Jimmy, en la playa. Nos dolié un poco, pero ese dolor fue bueno,
porque nos inspird a seguir pensando acerca de las maneras de hacer dinero. Finalmente, esa tarde, un
destello de iluminacion atravesé nuestras cabezas. Se trataba de una idea. Mitre la obtuvo de un libro de
ciencias que habia leido. Entusiasmados, estrechamos nuestras manos, y entonces la sociedad ahora tenia
un negocio.

Durante algunas de las semanas siguientes, Mitre y yo recorrimos el vecindario llamando a las puer-
tas y preguntando a nuestros vecinos si podrian guardarnos sus tubos de pasta de dientes. La mayoria
consintio sonriendo, con la mirada intrigada.

Algunos nos preguntaban qué estdbamos haciendo. A lo cual respondiamos, "no podemos decirselo,
es un secreto de negocios".

Mi madre se molestaba cada vez mas a medida que avanzaban las semanas. Habiamos elegido un
sitio cerca del lavarropas como lugar para apilar nuestro stock de materia prima. En una caja de carton de
botellas de ketchup, nuestra pila de tubos vacios de pasta dentifrica comenz6 a crecer.

Finalmente, mama se entrometid. El espectaculo de los desperdicios de sus vecinos —tubos vacios
apretujados— le afect6. "¢ Qué estan haciendo ustedes, nifios?" preguntd. "Y no quiero oir otra vez que se
trata de un secreto de negocios. Hagan algo con este desastre o lo voy a arrojar a la basura.”

Mitre y yo rogamos e imploramos, explicando que pronto tendriamos suficiente para empezar nuestra
produccién. Lo que estabamos esperando era que un par de vecinos acabaran su pasta para que nos di-
eran los tubos. Mama nos garantizo una extension del plazo por una semana.

El dia de inicio de produccion fue adelantado. La presion estaba encima. Mi primer socio ya habia si-
do amenazado por mi propia madre con un aviso de desalojo de nuestro espacio en el lavadero. El asunto
de tener que decirles a los vecinos que apuraran el uso de su pasta, pasé a ser una tarea de Mitre, quien
les dijo que, de todas maneras, sus dentistas deseaban que se cepillaran mas a menudo. Yo comencé a
organizar la linea de produccion.

La producciéon comenz6 una semana mas tarde, tal como habia sido programado. Mi padre vino con
un amigo a ver a dos nifios de 9 afios con una linea de produccion que operaba a toda velocidad en la ram-
pa de acceso a la casa. Un fino polvo blanco se esparcia por todas partes. Sobre una mesa alargada, habia
pequefios cartones de leche del colegio, y la parrilla de la familia con carbones al rojo, irradiaba a maxima
temperatura.

Papa se acerc6 cuidadosamente, teniendo que dejar su automovil en la entrada de la rampa, ya que
la linea de produccion bloqueaba el porton. A medida que él y su amigo se acercaban, vieron sobre los
carbones una olla de acero, con los tubos derritiéndose. En aquellos dias, la pasta de dientes no era enva-
sada en tubos plasticos. Los tubos eran de plomo. De manera que luego de quitarles la pintura, los tubos
eran colocados en la olla, se derretian hasta que se volvian liquidos, y sosteniendo la. olla por sus asas,
vertiamos el plomo en los cartones de leche, a través de un pequefio agujero.

Los cartones estaban llenos de piedra paris. El polvo blanco desparramado era el material, antes de
ser mezclado con agua. En mi premura, yo habia dejado caer la bolsa, y toda el area se veia como si la
hubiera azotado una tormenta de nieve. Los cartones de leche eran el recipiente contenedor para los mol-
des de piedra paris.

Mi papa y su amigo observaban mientras nosotros cuidadosamente vertiamos el plomo derretido a
través del pequefio agujero en lo alto del molde de piedra paris.

"Cuidado”, dijo mi padre.

Yo asenti sin mirarlo.

Finalmente, una vez que el liquido fue vertido, dejé la olla 'y le sonrei a papa.

"¢, Qué estan haciendo ustedes, muchachos?" pregunté con una cautelosa son